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人生が豊かになる CTPTMarketingでビジネスが豊かになる
厳しい時代……あなたの本業,副業,新事業？

互幸会議にご参加ください !!

CTPTMarketingの原点から応用へ.03
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前回は、大谷くんと人生企画

人生企画の、目標達成設定の重要性
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MLBエンジェルスで大活躍
そしてドジャース入団へ

日本人、最高最強の
世界的スーパースター

の誕生

大谷翔平くん、高校１年にして
「目標達成シート」



イン
バウ
ンド

を喜
ぶな
 !!

日本は、目標のなくなった国？ 国民？

こんな日本に誰がした !!

日本は、幕末.明治.戦前
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人種差別と植民地化への危機から、壮絶な努力を行った
敗戦後も、強烈な努力で経済復興からGDP世界２位へ

平成以後の失われた30年
日本は、どこへ向かっているのだろう？国家は？
世界最強だった1990年、今は見る影もない企業は？
要するに円安、安い(貧しい)国、外国人に楽しい国へ観光業？
2024年問題、2025年問題が直近に……破綻廃業時代へ中小企業？
元気な人もいるが、圧倒的に無目標、将来不安状態個人は？
2000年世界２位→2022年31位へ激減(日本は貧しい国)1人 当たり

GDPは？



改めて、大谷くんの存在価値

方法論をあなたのものに
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メジャーリーガーとしての大谷くん以上に…

わかりやすく具体的な存在として目標達成の巨人が現れた

減退傾向の日本に現れたからこそ、余計にファンが爆増 !!

高校１年生で作成した目標達成表の存在は、
注目する人もいるが、そう多くはない

方法論と、その具体化は極めて重要
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企画塾の方法論、２強
前回の
再確認
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ターゲット
見込客
お客様

プロセス
関係づくりの
段取り

コンセプト
商品

サービス

ツール
各種、顧客との

関係作りのツール
イベント(催事)
トーク(話法)
接客の質ファン

頻客・上得意客

P Ｔ

←人生企画
CTPTMarketing→

人生企画と、具体化へのCTPTMarketingは最強

大谷くんは15歳
私は26歳
比較すること自体が、お恥ずかしいですが、
この差は大きい



あなたの活躍の場に方法論を !!

多くがあなたの周辺に、ビジネスチャンスそのもの !! 
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多様な場面で人生企画とCTPTMarketingは活用されている
多数の国や外郭団体、自治体の支援も
鎌倉市、氷見市、京都府などは、独自に企画塾へ国や自治体

CTPTMarketing自体が、大企業への高橋コンサルから生まれ、
多くの大企業へ支援事例大企業では

1999年、会計事務所向けに呼びかけ
中小企業、零細事業所対応としてCTPTMarketingの実践を
行い、多業種で膨大な実践事例が

中小企業
零細事業所では

多くの起業開業支援、600億円企業までへの支援も
士業や一般起業も多数支援、一気に大規模化も起業開業
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コンサル業は大チャンスの時代
CTPTMarketingを核に業務を考える

ネットチャンネル会員は、講師、コンサルに最適

中小企業、起業開業ではCTPTMarketingは基本

コンサル業は、企業の問題解決にもCTPTMarketingは最適

究極のマイクロマーケティング、CTPTMarketingの強みを活用する

CTPTMarketingの強みをもつネットチャンネル会員

士業の独立開業、拡大にはチャンスの時代

会計事務所はなおさら
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見通しが暗い情勢、生活、社会、ビジネス情勢

企画とCTPTMarketingが、あなたをパワフルに !!

いま「極めて厳しい時代」へ

「値上げラッシュ」も、情勢の不確実性も

売上増の方法
増販増客の方法論を持ち

なんの問題もありません

企画の方法論
を多様に持ち

CTPTMarket
-ingを駆使し

会社も
自分も豊かになれば

前回の
再確認



ご清聴、ありがとうございました

膨大な、１万事例近い増販増客成功事例報告

毎年30事例を収録したCTPTMarketingの
成功事例「増販増客実例集」16巻
企画.マーケティングで120冊超 !!
日本最大,最多の出力 !!

詳細にツール類なども収録した
さらに本格的で緻密な
「増販増客marketing実例集」18巻

膨大なノウハウが、あなたをバックアップ

互幸会議・主宰会社


